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I. LỊCH SỬ HOẠT ĐỘNG CỦA CÔNG TY:

1. Những sự kiện quan trọng

- Ngày thành lập: ngày 18 tháng 03 năm 2004 theo Gi ấy phép kinh doanh số

030300149 do Sở Kế hoạch và Đầu tư Hà Tây cấp.

- Niêm yết trên sàn giao dịch vào ngày 28/12/2006, Giấy Chứng nhận đăng ký giao

dịch số 72/TTGDHN/ĐKKD.

2. Quá trình phát triển

Công ty cổ phần Viễn thông Thăng long đ ã được thành lập ngày 18/3/2004. Công ty có

trụ sở và nhà máy đặt tại: Dương Nội, Hà Đông, Hà Tây (nay là Hà Nội); vốn điều lệ ban đầu

là 20 tỷ đồng, trong đó Sacom góp 6 tỷ đồn g (30% vốn điều lệ) với công suất dây chuyền sản

xuất cáp viễn thông đạt 240.000 km đôi dây/năm.

Giai đoạn đầu thị trường tiêu thụ dự kiến của Công ty là các bưu điện tỉnh thành và các

công ty viễn thông ngoài ngành bưu điện thi công các mạng cáp điện thoạ i nội hạt thuộc phía

Bắc (từ Hà Tĩnh trở ra).

Nhằm mục tiêu mở rộng quy mô sản xuất kinh doanh v à phát triển sản phẩm mới,

tháng 6 năm 2006, Công ty đã tăng vốn điều lệ từ 20 tỷ lên 26 tỷ nâng công suất lên 350.000

km đôi dây và theo đà tăng trưởng, đã đạt mức 570.000 km đôi dây vào năm 2007 Công ty đã

tăng  mức vốn điều lệ lên 100 tỷ vào ngày 27/10/2006.

Cuối năm 2006, do nhu cầu cáp đồng giảm sút, Công ty đ ã có chiến lược đa dạng hóa

sản phẩm nhằm duy tr ì sự phát triển của Công ty. Năm 2007, ống nhựa đã có mặt trên thị

trường đến cuối năm 2008, một số sản phẩm mới đáp ứng nhu cầu cao của thị trường đã xuất

hiện như cáp điện lực, cáp sợi quang. Công ty tiếp tục đầu t ư, nâng cao năng suất và chất lượng

của các dây chuyền đang được thị trường ưu chuộng.
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II. BÁO CÁO CỦA HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ:

1. Quá trình đầu tư XDCB dần hoàn thành đi vào hoạt động

Do thị trường cáp đồng viễn thông bị thu hẹp, kết quả sản xuất kinh doanh của Phân
xưởng ống nhựa chưa đạt được như mong đợi nên việc đẩy nhanh tiến độ đầu tư da dạng hóa
sản phẩm là vô cùng cấp thiết. Đến cuối năm 2008, 02 dây chuyền sản xuất cáp điện lực cáp
sợi quang đã dần hoàn thành đi vào sản xuất tạo ra những sản phẩm có chất l ượng đáp ứng nhu
cầu thị trường. Các phân xưởng trên đi vào hoạt động sẽ làm tăng doanh thu và lợi nhuận cho
Công ty.

2. Tình hình thực hiện so với kế hoạch

+ Lợi nhuận theo kế hoạch: 7.580 triệu đồng

+ Kết quả thực hiện lỗ: (52.519) triệu đồng

- Thực hiện giảm so với kế hoạch: (52.519)– 7.580  = (60.099) triệu đồng, tỉ lệ (793) %

Chỉ tiêu lợi nhuận giảm mạnh do nhu cầu doanh thu của Công ty giảm mạnh; giá NVL
tăng cao; quá trình đầu tư hoàn thành kéo theo các chi phí kh ấu hao, nhân công tăng ...

3. Những thay đổi chủ yếu trong năm

Trong năm qua, Công ty đẩy mạnh quá trình đầu tư nhằm tạo sản phẩm đáp ứng nhu
cầu cao của thị trường là sản phẩm cáp sợi quang và cáp điện. Dây chuyền sản xuất ống nhựa
hoạt động cầm chừng, đến thời điểm cuối năm đ ã tạm ngừng hoạt động do thị trường cáp đồng
viễn thông bị thu hẹp. Hoạt động sản xuẩt kinh  doanh không có hiệu quả.

III. BÁO CÁO CỦA BAN GIÁM ĐỐC

1. Báo cáo tình hình tài chính

Kết quả thực hiện kế hoạch SXKD năm 2008 .

Đơn vị tính: Triệu đồng

Năm 2008

TT Chỉ tiêu
Thực hiện
năm 2007 Kế hoạch Thực hiện

% thực hiện/
kế hoạch

% thực hiện
2008/2007

1 Tổng doanh thu 177.771 174.900 134.203 77 76

2 Lợi nhuận trước thuế 8.378 11.720 (52.519)

3 Lợi nhuận sau thuế
Công ty được nhận

6.919 7.580 (52.519)

4 Cổ tức (%) 6 6
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Một số chỉ tiêu tài chính chủ yếu đánh giá tình hình SXKD năm 2008

TT Chi tiêu Đơn vị Năm 2007 Năm 2008

1 Cơ cấu tài sản

- Tài sản ngắn hạn/Tổng tài sản

- Tài sản dài hạn/Tổng tài sản

%

%

74,92

25,08

33,29

66,71

2 Cơ cấu nguồn vốn

- Nợ phải trả/Tổng nguồn vốn

- Nguồn vốn chủ sở hữu/ Tổng nguồn vốn

%

%

34,27

65,73

23,88

76,12

3 Khả năng thanh toán

- Khả năng thanh toán nhanh

- Khả năng thanh toán hiện hành

lần

lần

0,06

2,19

0,05

7,27

4 Tỷ suất lợi nhuận

- Tỷ suất lợi nhuận sau thuế/Tổng tài sản

- Tỷ suất lợi nhuận sau thuế/Doanh thu thuần

- Tỷ suất lợi nhuận sau thuế/Nguồn vốn chủ sở hữu

%

%

%

1,97

3,89

3,00

(25,78)

(39,13)

(33,86)

2. Báo cáo kết quả sản xuất kinh doanh

Trong năm 2008, các chỉ tiêu tài chính của Công ty giảm sút đặc biệt là kết quả kinh
doanh lỗ nghiêm trọng là do một số các nguyên nhân sau:

Các nguyên nhân khách quan:

 Do khủng hoảng kinh tế, nhu cầu thị tr ường giảm.

 Thị trường cạnh tranh ngày càng khốc liệt, các đối thủ cạnh tranh đầu t ư nâng cao
công suất, đa dạng hóa sản phẩm hạ giá th ành.

 Thiếu vốn phục vụ Sản xuất kinh doanh.

 Sản phẩm thay thế: nhu cầu về cáp đồng vốn là sản phẩm truyền thống của Công ty
bị sụt giảm mạnh mẽ.

 Chi phí đầu vào biến động lớn.

Các nguyên nhân chủ quan:

 Dây chuyền đầu tư chậm hoàn thành, công suất sản xuất thấp dẫn tới các chi phí
phát sinh kèm theo lớn.

 Các chi phí sản xuất vượt định mức lớn, dây chuyền hoạt động kém ổn định, phế
phẩm nhiều gây thất thoát  lãng phí lớn về chi phí nhân công, nguyên vật liệu...
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 Ảnh hưởng từ kế hoạch của năm  các trước: Mua nguyên vật liệu đầu vào chưa phù
hợp khả năng sản xuất, tiêu thụ sản phẩm, tình hình tài chính; Đây là một yếu tố gây nhiều khó

khăn cho Công ty trong thời gian qua: nguyên vật liệu mua vào với giá cao, lượng tồn kho rất
lớn, một số NVL đặc thù rất khó tiêu thụ (do thành phẩm không có đầu ra), phải chịu chi phí lãi

phạt trả chậm lớn.

3. Những tiến bộ Công ty đạt được

Trong năm qua, tuy gặp rất nhiều những khó khăn nh ưng Công ty đã có những sách
lược quan trọng để dần vượt qua và đưa Công ty trở lại đúng vị thế của m ình:

 Công ty đã và đang cải cách bộ máy quản lý , thay đổi nhân sự cấp cao, dần hoàn

thiện các phòng ban chức năng nhằm sàng lọc cán bộ, tinh giảm biên chế để từ đó nâng cao
hiệu quả hoạt động.

 Xây dựng kế hoạch sản xuất kinh doanh, chính sách - kế hoạch tài chính bước đầu
có hiệu quả, phù hợp với năng lực của Công ty.

 Dần ổn định sản xuất, nâng cao công suất đi đôi chất l ượng sản phẩm, hạ giá thành

các dây chuyền có sản phẩm đáp ứng nhu cầu dài hạn của thị trường đặc biệt là dây chuyền cáp
sợi quang, cáp điện.

 Đa dạng hóa các kênh phân phối sản phẩm: bên cạnh việc đẩy mạnh tiêu thụ sản
phẩm với các khách hàng truyền thống, Công ty đang xây dựng đ ược các kênh phân phối phù

hợp với từng dòng sản phẩm: thông qua Công ty thương mại, các đại lý, cửa hàng...

4. Kế hoạch phát triển trong tương lại

Mặc dù gặp rất nhiều khó khăn trong bối cảnh nền kinh tế hiện tại, nh ưng Ban Giám
đốc Công ty đã hoạch định chiến lược phát triển phù hợp tạo cơ hội phát triển mới cho Công
ty, cụ thể:

Công ty đang tiếp tục đầu tư nâng cao công suất, chất lượng sản phẩm của 02 phân
xưởng cáp điện và cáp sợi quang đang là những sản phẩm có tính cạnh tranh cao, đáp ứng y êu

cầu ngày càng khắt khe của thị trường.

Công ty đa dạng hóa các kênh phân phối sản phẩm, nhằm tăng doanh thu – lợi nhuận.

IV. KẾ HOẠCH SẢN XUẤT KINH DOANH NĂM 2009

1. Những thuận lợi và khó khăn trong việc thực hiện kế hoạch sản xuất kinh
doanh năm 2009

1.1. Thuận lợi:

- Công ty đã tạo được thương hiệu tốt trên thị trường cáp viễn thông

- Tiềm năng đầu tư xây dựng cơ sở hạ tầng  tại Việt Nam còn rất lớn tạo cơ hội cho
Thăng Long tham gia cung cấp các sản phẩm cho các công tr ình xây dựng dân dụng, điện lực
và viễn thông.
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- Công ty đã cơ bản hoàn thành việc đầu tư xây dựng cơ bản hệ thống nhà xưởng, văn
phòng làm việc. Hệ thống máy móc các dây chuyền đồng bộ, hiện đại đ ược nhập khẩu từ các
nước tiên tiến.

1.2.  Khó khăn:

- Tập thể CBCNV trong Công ty ch ưa thực sự đoàn kết, chưa cùng nhau nỗ lực phấn
đấu, tháo gỡ khó khăn thực hiện hoàn thành các chỉ tiêu kế hoạch năm.

- Kỹ thuật sản xuất chưa thực sự ổn định, phế phẩm nhiều, đị nh mức sản xuất chưa ổn
định thậm chí chưa được xây dựng như cáp quang, cáp điện lực, dây điện dân dụng...

- Hệ thống dây chuyền cáp quang ch ưa hoàn thành (dây chuyền bọc vỏ), hệ thống
khuôn mẫu chưa đầy đủ hoặc không ổn định. Tháng 5/2009 một số sản phấm mới như cáp 4
Fo, 6 FO, 16 Fo, 36 Fo, 48 Fo, dây thuê bao...m ới chạy thử và thực hiện thủ tục hợp chuẩn, các
sản phẩm mới như cáp điện, dây điện dân dụng tháng 6/2009 mới bắt đầu chạy thử...

- Vốn lưu động cho sản xuất kinh doanh c òn thiếu trầm trọng và chưa chủ động. Việc
tiếp cận nguồn vốn vay và vốn ngoại tệ gặp rất nhiều khó khăn. Nhiều lần Công ty phải dừng
đơn hàng, dừng sản xuất do thiếu tiền mua vật t ư.

- Chịu ảnh hưởng chung của cuộc khủng hoảng kinh tế thế giới dẫn đến những biến
động tiêu cực của kinh tế Việt Nam, đầu tư bị thu hẹp, giảm phát cùng với giá của các vật tư
chính như đồng, nhôm, nhựa, dầu... luôn biến động phức tạp v à khó lường đã ảnh hưởng lớn
đến hoạt động SXKD của Công ty.

- Tỷ giá đồng USD diễn biến phức tạp theo chiều h ướng tăng dẫn tới tăng chi phí tài

chính, giảm khả năng cạnh tranh.

2. Chỉ tiêu kế hoạch sản xuất kinh doanh năm 2009

2.1. Cáp đồng viễn thông:

Cùng với ảnh hưởng của cuộc khủng hoảng kinh tế, năm 2009 thị tr ường cáp đồng
thông tin bị thu hẹp đáng kể do ngành viễn thông chuyển từ cáp đồng sang sử dụng cáp sợi
quang do có tính năng truyền thông tin vượt trội.

Do thị trường bị thu hẹp và cạnh tranh gay gắt, Công ty phấn đấu giữ vững thị phần sẵn
có và mở rộng thị phần đối với các khách hàng mới và tiềm năng như FPT, G.Tel, CMC,...đẩy mạnh
công tác tiếp thị bán hàng, ưu tiên bán các sản phẩm tồn kho từ các năm trước nhằm thu hồi vốn.

Các sản phẩm tồn kho từ các năm tr ước chủ yếu là cáp lớn 200x2x0.5 và cáp 0.4. Các

loại cáp này nhu cầu thị trường rất ít, kế hoạch Công ty sẽ  dọc, tách cáp lớn để bọc thành các

cáp nhỏ đáp ứng nhu cầu thị trường. Việc xử lý cáp tồn kho mất nhiều thời gian v à vật tư nên
làm giảm khả năng cạnh tranh trên thị trường.
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Kế hoạch sản xuất kinh doanh cáp đồng năm 2009 và 2010 như sau:

TT Chỉ tiêu Đơn vị Thực hiện
2008

Kế hoạch
2009

Kế hoạch
2010

1 Tổng sản lượng Km đôi dây 8.473 138.000 140.000

2 Tổng doanh thu Triệu đồng 13.114 41.000 41.000

3 Lợi nhuận trước thuế Triệu đồng (6.879) 0 2.000

2.2. Cáp sợi quang

Việc ngành viễn thông chuyển từ cáp đồng sang sử dụng cáp sợi quang là cơ hội tốt để

Công ty phát triển kinh doanh sản phẩm này. Năm 2009, VNPT đầu tư mạng FTTX, Vietel mở

rộng mạng trong nước và cung cấp dịch vụ ra nước ngoài, FPT Telecom mở rộng mạng ADSL

sang các tỉnh, thành, các mạng viẽn thông mới ra đời như G.tel, CMC ....như vậy nhu cầu thị

trường cáp quang năm 2009 là rất lớn.

Tháng 5/2009 một số sản phấm mới như  cáp 4 Fo, 6 FO, 16 Fo, 36 Fo, 48 Fo, dây thuê

bao... mới chạy thử và thực hiện thủ tục hợp chuẩn...đã làm trễ khả năng cung cấp các sản

phẩm cho thị trường. Đến cuối tháng 7/2009, dây chuyền bọc vỏ cáp quang về cơ bản hoàn

thành việc lắp đặt và chạy thử; tuy nhiên, hệ thống khuôn mẫu chưa đầy đủ, kỹ thuật sản xuất

chưa ổn định.

Kế hoạch SXKD cáp sợi quang năm 2009 v à năm 2010 như sau:

TT Chỉ tiêu Đơn vị Thực hiện
2008

Kế hoạch
2009

Kế hoạch
2010

1 Tổng sản lượng Km Sợi quang 30.000 76.000

2 Tổng doanh thu Triệu đồng 15.000 40.000

3 Lợi nhuận trước thuế Triệu đồng 600 3.200

2.3. Cáp điện lực và dây điện dân dụng

Mặc dù bị ảnh hưởng của cuộc khủng hoảng kinh tế song nhu cầu thị tr ường về cáp
điện lực và dây dân dụng cho các công trình đầu tư dân dụng và điện lực vẫn còn rất lớn.  Đây
là sản phẩm mới của Công ty nên bước đầu thâm nhập vào thị trường cạnh tranh sẽ gặp rất
nhiều khó khăn.

Tuy nhiên, kỹ thuật sản xuất của Công ty ch ưa thực sự sẵn sàng, các sản phẩm cáp điện,
dây điện dân dụng tháng 6/2009 mới bắt đầu chạy thử . Cuối tháng 7/2009, Công ty đã đưa sản
phẩm dây điện dân dụng ra  thị trường.
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Kế hoạch sản xuất kinh doanh  cáp điện và dây dân dụng năm 2009 và năm 2010 như
sau:

TT Chỉ tiêu Đơn vị Thực hiện
2008

Kế hoạch
2009

Kế hoạch
2010

1 Tổng doanh thu Triệu đồng 3.000 40.000

2 Lợi nhuận trước thuế Triệu đồng 0 2.000

2.4. Ống nhựa viễn thông

Do thị trường cáp đồng viễn thông bị thu hẹp nên nhu cầu thị trường ống nhựa viễn
thông bị giảm sút nghiêm trọng; hiệu quả kinh doanh ống nhựa không cao , nên Công ty định
hướng thu hẹp và tiến tới không sản xuất kinh doanh sản phẩm n ày.

Kế hoạch sản xuất kinh doanh ống nhựa viễn thông năm 2009 như sau:

TT Chỉ tiêu Đơn vị Thực hiện
2008

Kế hoạch
2009

Kế hoạch
2010

1 Tổng sản lượng Km 342 30

2 Tổng doanh thu Triệu đồng 5.745 1.000

3 Lợi nhuận trước thuế Triệu đồng (2.161) 50

2.5. Bảng tổng hợp Kế hoạch sản xuất kinh doanh (Hợp n hất)

TT Chỉ tiêu Đơn vị Thực hiện
2008

Kế hoạch
2009

Kế hoạch
2010

1 Tổng doanh thu Triệu đồng 134.203 60.000 121.000

2 Lợi nhuận trước thuế Triệu đồng (52.519) 600 7.200

4 Lỗ năm 2008 chuyển sang Triệu đồng - (51.919) (51.919)

5 Lợi nhuận sau thuế Triệu đồng - (51.919) (44.719)

V. ĐỊNH HƯỚNG PHÁT TRIỂN CỦA CÔNG TY

1. Chiến lược phát triển:

1.1. Chiến lược sản phẩm:

Chú trọng đầu tư sản xuất các sản phẩm đáp ứng nhu cầu ngày càng cao của thị trường.

Hiện tại nhu cầu về cáp đồng là sản phẩm truyền thống của Công ty, sản phẩm này tiêu thụ
chậm, trong khi nhu cầu hiện tại và tương lai về cáp sợi quang và cáp điện lực đang rất lớn. Do
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đó, trong thời gian tới Công ty sẽ đẩy mạnh sản xuất sợi cáp sợi quang, cáp điện lực v à thực tế
đang cho thấy những tín hiệu rất khả quan.

Đa dạng hóa chủng loại mẫu mã sản phẩm gắn liền với chất lượng sản phẩm, giá cả
cạnh trang đang là mục tiêu Công ty phấn đấu.

1.2. Chiến lược giá:

Bên cạnh việc đầu tư vào các sản phẩm có nhu cầu cao, phù hợp với công nghệ hiện tại,
Công ty đang lỗ lực phấn đấu giảm giá thành sản phẩm: giảm thiểu các chi phí quản lý, phế
phẩm, xây dựng định mức phù hợp với thực tế.

Bên cạnh việc nâng cao chất lượng, hạ giá thành sản phẩm, Công ty đang tiến hành xây

dựng chiến lược giá bán linh hoạt phù hợp với từng dòng sản phẩm, từng đối tượng khách hàng

cụ thể.

1.3. Chiến lược phát triển mạng lưới bán hàng:

Bên cạnh chiến lược về sản phẩm với giá cả hợp lý th ì việc phát triển mạng lưới bán
hàng là một trong những mục tiêu hàng đầu của Công ty nhằm nâng cao doanh thu – lợi nhuận
và tạo thương hiệu bền vững trên thị trường cho Công ty.

Hiện tại, đi đôi với việc thiết lập, duy tr ì và nâng cao mối quan hệ hợp tác gắn bó lâu
dài với các khách hàng truyền thống. Công ty sẽ đẩy mạnh bán hàng thông qua các công ty

thương mại, các đại lý, cửa hàng...

1.4. Chiến lược quảng cáo tiếp thị:

Được xây dựng trên một nền tảng vững chắc: sản phẩm chất l ượng tốt, phù hợp với thị
trường với giá cả phải chăng sẽ tạo cho Công ty lợi thế rất lớn trong chiến lược quảng cáo tiếp
thị sản phẩm, phát huy phương châm “khách hàng là chính là nhà tiếp thị thông thái” Công ty
sẽ có cơ hội mở rộng thị trường thông qua chính những khách h àng của mình .

Ngoài ra, Công ty sẽ sẽ đẩy mạnh quảng bá sản phẩm thông qua các phương tiện thông
tin đại chúng, các chương trình từ thiện, hội chợ triển lãm...nhằm đưa sản phẩm của công ty
nhanh chóng đến người tiêu dùng.

2. Kế hoạch đầu tư:

Với các sản phẩm hứa hẹn nhiều th ành công và được đánh giá mang lại hiệu quả cao
Công ty sẽ đẩy mạnh đầu tư nâng cao công suất dây chuyền cáp sợi quang và cáp điện lực.

Bên cạnh đó, Công ty sẽ thúc đẩy hoạt động đầu t ư liên doanh liên kết với các đối tác
nước ngoài nhằm mở rộng thị trường, tạo tiền đề thuận lợi để phát triển quy mô sản xuất, sự
phát triển bền vững của Công ty.

VI. BÁO CÁO TÀI CHÍNH KIỂM TOÁN (Chi tiết kèm theo)

VII. BẢN GIẢI TRÌNH BÁO CÁO TÀI CHÍNH VÀ BÁO CÁO KI ỂM TOÁN

1. Kiểm toán độc lập

Đơn vị kiểm toán độc lập: Công ty TNHH Kiểm toán v à Định giá Việt Nam
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Ý kiến kiểm toán độc lập: (chi tiết đính kèm)

2. Kiểm soát nội bộ (Chi tiết kèm theo báo cáo của Ban kiểm soát Công ty).

VIII. CÁC CÔNG TY CÓ LIÊN QUAN

Công ty Cổ phần Viễn thông Thăng Long không có công ty nắm giữ quyền kiểm soát
hoặc cổ phần chi phối. Hiện tại Công ty l à chủ sở hữu 100% vốn của Công ty TNHH Cáp
Thăng Long.

Nhằm đa dạng hóa sản phẩm, mở rộng v à nâng cao hiệu quả đầu tư Công ty TNHH
Thăng Long đã ký một số hợp đồng hợp tác kinh doanh với các đối tác, cụ thể:

 Phân xưởng sản xuất ống nhựa:

Công ty TNHH Cáp Thăng Long góp 50% v ốn

Công ty Cổ phần nhựa Sam Phú góp 50% vốn

 Phân xưởng sản xuất cáp sợi quang:

Tổng giá trị đầu tư cho dây chyền cáp sợi quang tính đến hết năm 2008 l à: 30,668 tỷ
đồng. Cụ thể như sau:

Nhà đầu tư Tỷ lệ đăng
ký (%)

Số tiền thực góp
đến 31/12/2008

Tỷ lệ thực
góp (%)

1. Công ty TNHH Cáp Thăng Long 20 9.883.941 34,73

2. Công ty CP Cáp và Vật liệu VT Sacom 20 8.935.476 31,40

3. Công ty Cổ phần Sam Cường 5 2.240.680 7,87

4. Công ty Cổ phần Sam Thịnh 5 1.390.319 4,88

5. Công ty Cổ phần nhựa Sam Phú 5 264.089 0,92

6. Công ty Cổ phần Trường Phú 10 0 0

7. Các cổ đông khác

- CBCNV Công ty Cáp Thăng Long, VT  Thăng Long

- CBCNV Công ty Cổ phần Sam Thịnh

- CBCNV Công ty Cổ phần nhựa Sam Phú

35 5.741.700

4.036.200

850.500

855.000

20,20

14,18

2,98

3,04

Tổng cộng 100 28.456.205 100

Tính đến hết năm 2008, dây chuyền cáp sợi quang về c ơ bản được lắp đặt xong. Riêng

đối với dây chuyền bọc vỏ còn đang thực hiện dở dang, Công ty sẽ tiếp tục thực hiện ho àn

chỉnh trong nửa đầu năm 2009.
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IX. TỔ CHỨC VÀ NHÂN SỰ

1. Cơ cấu tổ chức bộ máy của công ty

         Quan hệ quản lý SXKD
         Quan hệ kiểm soát

BỘ MÁY TỔ CHỨC

BAN KIỂM SOÁT

ĐẠI HỘI ĐỒNG CỔ ĐÔNG

HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ

BAN ĐIỀU HÀNH

PHÒNG
KẾ TOÁN

TÀI
CHÍNH
THỐNG

KÊ

PHÒNG
KẾ

HOẠCH
KINH

DOANH

PHÒNG
KỸ

THUẬT
CÔNG
NGHỆ

NHÀ MÁY 2 HƯNG YÊN
- Xưởng sản xuất cáp sợi
quang.
- Xưởng sản xuất dây và cáp
điện.
- Xưởng sản xuất ống nhựa

NHÀ MÁY 1 HÀ NỘI
- Xưởng sản xuất cáp đồng viễn
thông.
- Xưởng sản xuất cáp thuê bao,
cáp điều khiển.

PHÒNG
KCS

PHÒNG
TỔNG
HỢP

PHÒNG
MARKE-

TING
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2. Tổng số lao động của Công ty tại thời điểm 31/12/2008 l à: 170 người

a) Cơ cấu lao động.

Số lượng
Loại lao động

Nam Nữ
Phân theo trình độ học vấn

1. Đại học, cao đẳng 49 10

2. Trung cấp, sơ cấp, dạy nghề 97 5

3. Lao động phổ thông 6 3

Tổng 152 18

Phân theo phân công lao động

1. Lao động quản lý 21 12

2. Lao động trực tiếp 131 6

Tổng 152 18

b) Tóm tắt lý lịch cá nhân trong Ban Giám đốc :

Tổng Giám đốc: Ông Trần Tùng Lâm – bổ nhiệm ngày 03/06/2008

- Chức vụ hiện tại: Tổng Giám đốc Công ty cổ phần Viễn thông Thăng Long.

- Giới tính: Nam

- Ngày sinh: 13/12/1967

- Trình độ văn hóa: 12/12

- Trình độ chuyên môn: Thạc sỹ Quản trị kinh doanh

- Quá trình công tác: - Từ 1989 – 1995: Công tác tại nhà máy giầy da xuất khẩu
Hà Nội

- Từ 1995 – 1996: Công tác tại phòng Tài chính kế toán
Công ty phát triển và cung ứng vật tư Bưu điện thành phố
Hà Nội

- Từ 1997 – 9/1998: Trưởng phòng Tài chính kế toán Trung
tâm dịch vụ khách hàng Bưu điện thành phố Hà Nội

- Từ tháng 10/1998 – 12/1998: Chuyên viên phòng Tài
chính kế toán Bưu điện thành phố Hà Nội

- Từ 1999 – 6/2001: Phó phòng Kiểm toán nội bộ Bưu điện
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thành phố Hà Nội

- Từ tháng 7/2001 – tháng 5/2008: Phó phòng Tài chính kế
toán thống kê Bưu điện thành phố Hà Nội

- Từ tháng 6/2008 – nay: Tổng giám đốc Công ty cổ phần
Viễn thông Thăng Long

- Số cổ phần nắm giữ:

- Tỷ lệ:

10.000 cổ phần

0,1%

- Những người có liên quan: Số cổ phần nắm giữ: 0

Quyền lợi mâu thuẫn với
lợi ích của tổ chức đăng ký
giao dịch

Không

Phó tổng Giám đốc : Phạm Vũ Thưởng – bổ nhiệm ngày  03/06/2008

- Chức vụ hiện tại: Phó tổng Giám đốc Công ty cổ phần Viễn thông Thăng
Long.

- Giới tính: Nam

- Ngày sinh: 01/01/1972

- Trình độ văn hóa: 12/12

- Trình độ chuyên môn: Kỹ sư Điện - Điện tử

- Quá trình công tác: - Từ 1995 – 2004: Phó phòng Kỹ thuật CTCP SACOM.

- Từ 2004 – 2005: Phó Tổng Giám đốc CTCP Viễn thông
Thăng Long.

- Từ 2005 - : Tổng Giám đốc CTCP Viễn thông Thăng Long

- Số cổ phần nắm giữ:

- Tỷ lệ:

0

-

- Những người có liên quan: Số cổ phần nắm giữ: 0

Quyền lợi mâu thuẫn với
lợi ích của tổ chức đăng ký
giao dịch

Không
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c) Quyền lợi của Ban Giám đốc :

Năm 2008, Hoạt động kinh doanh của Công ty không đạt mục ti êu kế hoạch, kết quả
kinh doanh lỗ nghiêm trọng; do đó, Ban điều hành không được nhận bất kỳ khoản tiền thưởng
nào.

d) Thay đổi thành viên HĐQT, Ban Giám đ ốc, Ban Kiểm soát, Kế toán tr ưởng
trong năm 2008:

H

Ông Trần Tùng Lâm: Thành viên  (HĐQT công ty b ổ nhiệm ngày 11/08/2008 thay thế
Ông Lê Đức Sơn, chưa thông qua ĐHĐCĐ)

BAN GIÁM ĐỐC:

1. Ông Trần Tùng Lâm Tổng Giám đốc - Bổ nhiệm

2. Ông Phạm Vũ Thưởng Phó Tổng Giám đốc - Bổ nhiệm (Miễn nhiệm
Tổng giám đốc)

KẾ TOÁN TRƯỞNG

1. Ông Ngô Duy Du: Kế toán trưởng Bổ nhiệm

2. Ông Nguyễn Xuân Trường Kế toán trưởng Miễn nhiệm

e) Thông tin Cổ đông, Hội đồng quản trị và Ban kiểm soát Công ty

Hội đồng quản trị gồm 7 thành viên:

1. Ông Đỗ Văn Trắc - Chủ tịch Hội đồng Quản trị

Chức vụ hiện tại: Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Cáp và Vật liệu Viễn thông
(Sacom)

Giới tính: Nam, Ngày sinh : 12/06/1953

Trình độ chuyên môn: Kỹ sư kinh tế công nghiệp

Số cổ phần nắm giữ: 1.573.500 CP;  tỷ lệ: 15.73%

trong đó : Đại diện pháp nhân Cty CP Sacom: 1.500.000 CP (15%)

2. Bà Phạm Thị Lợi - Uỷ viên HĐQT

Chức vụ hiện tại: Phó Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Cáp và Vật liệu Viễn
thông (Sacom).

Giới tính: Nữ; Ngày sinh: 12/07/1960

Trình độ chuyên môn: Cử nhân Đại học Tài chính kế toán

Số cổ phần nắm giữ : 3.000 CP,  tỷ lệ: 0.03%

3. Ông Trần Tùng Lâm - Ủy viên HĐQT
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Chức vụ hiện tại: Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Viễn thông Thăng long.

Giới tính : Nam; Ngày sinh : 13/12/1967

Trình độ chuyên môn : Thạc sỹ Quản trị kinh doanh

Số cổ phần nắm giữ: 10.000 CP;  tỷ lệ : 0,1%

4. Ông Bùi Đình Khoan - Uỷ viên HĐQT

Chức vụ hiện tại: Giám đốc Viễn thông Quảng Ninh

Giới tính: Nam; Ngày sinh: 05/09/1950

Trình độ chuyên môn: Kỹ sư Tài chính kế toán

Số cổ phần nắm giữ: 0 CP

5. Ông Nguyễn Trung Kiên - Uỷ viên HĐQT

Chức vụ hiện tại: Giám đốc Viễn thông Hải Dương

Giới tính: Nam; Ngày sinh : 23/03/1957

Trình độ chuyên môn: Kỹ sư viễn thông, Thạc sỹ quản trị kinh doanh

Số cổ phần nắm giữ: 30.000;  tỷ lệ: 0.3%

6. Ông Nguyễn Bá Đức - Uỷ viên HĐQT

Chức vụ hiện tại: Phó Giám đốc Viễn thông Hà Nội

Giới tính: Nam; Ngày sinh : 20/10/1953

Trình độ chuyên môn: Kỹ sư vô tuyến điện

Số cổ phần nắm giữ: 0 CP

7. Ông Phạm Vũ Thưởng - Uỷ viên HĐQT

Chức vụ hiện tại: Phó Tổng giám đốc Công ty Cổ phần Viễn thông Thăng Long

Giới tính: Nam; Ngày sinh: 01/01/1972

Trình độ chuyên môn: Kỹ sư điện - điện tử

Số cổ phần nắm giữ: 0 CP

Ban kiểm soát gồm 3 thành viên:

1. Ông Nguyễn Văn Trường - Trưởng BKS

Chức vụ hiện tại: Kế toán trưởng Công ty Cổ phần Cáp và Vật liệu Viễn thông.

Giới tính: Nam; Ngày sinh : 22/05/1970

Trình độ chuyên môn: Kỹ sư Tài chính kế toán

Số cổ phần nắm giữ: 0 CP

2. Ông Trần Thanh Quỳnh - Thành viên BKS
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Chức vụ hiện tại: Phó Tổng Giám đốc Công ty Cổ phần Phát triển Công trình

Viễn thông

Giới tính: Nam; Ngày sinh: 17/04/1959

Trình độ chuyên môn: Cử nhân Đại học Tài chính kế toán

Số cổ phần nắm giữ: 20.400 CP; Tỷ lệ : 0,204 %

3. Bà  Nguyễn Thị Minh Hồng - Thành viên BKS

Chức vụ hiện tại : Chuyên viên Phòng Kế toán tài chính thống kê, Công ty Cổ
phần Viễn thông Thăng Long

Giới tính: Nữ; Ngày sinh: 11/04/1982

Trình độ chuyên môn: Cử nhân Đại học Tài chính kế toán

Số cổ phần nắm giữ: 0 CP

Hoạt động của HĐQT và BKS

Hội đồng Quản trị

Hội đồng quản trị là cơ quan quản lý công ty, có toàn quyền nhân danh công ty để
quyết định, thực hiện các quyền và nghĩa vụ của công ty không thuộc thẩm quyền của Đại hội
đồng cổ đông.

Hội đồng Quản trị gồm  07 thành viên, nhiệm kỳ 3 năm.

Ban Kiểm soát

Ban Kiểm soát gồm 3 thành viên, trong đó có một thành viên có chuyên môn về kế toán
và không phải là thành viên hay nhân viên của công ty Kiểm toán độc lập bên ngoài hoặc nhân
viên của chính công ty. Ban Kiểm soát do Đại hội đồng Cổ đông bầu ra, l à tổ chức thay mặt cổ
đông để kiểm soát mọi hoạt động kinh doanh, quản trị v à điều hành của Công ty.

Thù lao, các khoản lợi ích khác và các chi phí cho thành viên HĐQT và Ban Ki ểm
soát:

Năm 2008, hoạt động kinh doanh của Công ty không đạt mục ti êu kế hoạch, kết quả
kinh doanh lỗ. Các thành viên HĐQT và Ban Kiểm soát không nhận tiền thù lao .
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X. CÁC DỮ LIỆU THỐNG KÊ VỀ CỔ ĐÔNG:

1. Tại thời điểm ngày 16/07/2009, cơ cấu về cổ đông của Công ty như sau:

Chỉ tiêu
Số lượng
cổ phần

Giá trị
(đồng)

Tỷ lệ
(%)

Số lượng
cổ đông

- Tổng số cổ phần

- Cổ đông tổ chức

  + Cổ đông nước ngoài

  + Cổ đông trong nước

- Cổ đông cá nhân

  + Cổ đông nước ngoài

  + Cổ đông trong nước

10.000.000

1.916.160

-

1.916.160

8.083.840

53.100

8.030.740

100.000.000.000

19.161.600.000

-

19.161.600.000

80.838.400.000

531.000.000

80.307.400.000

100.00

19,17

-

19,17

80,83

0,53

80,30

3.760

12

-

12

3.748

58

3.690

2. Danh sách cổ đông nắm giữ từ 5% vốn điều lệ trở lên

Bảng : Danh sách cổ đông nắm giữ từ 5% vốn điều lệ trở lên Tại thời điểm ngày

16/07/2009:

TT Cổ đông Số l ượng cổ phần Tỷ lệ nắm giữ (%)

1 Cty CP Cáp và vật liệu viễn thông
(Sacom)

1.500.000 15

Tổng 1.500.000 15

TỔNG GIÁM ĐỐC

Nơi nhận:
- Ủy ban chứng khoán Nhà nước;  Đã ký, đóng dấu
- Sở Giao dịch chứng khoán Hà Nội;
- Lưu Công ty.

Trần Tùng Lâm


